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DEFINICIÓN DEL PRECIO DE EXPORTACION DE LA 
EMPRESA

No concebir el precio de exportación como 
resultado del precio nacional



COMPONENTES DEL PRECIO FOB:

• PRECIO EXW+
• GASTOS FLETE INTERNO+  
• GASTOS DE DESPACHO Y LOCALES+

• EMBALAJE



PRECIO EXW:

COSTO FABRICA+  

MARGEN



PRECIO EXW

COSTO FABRICA=  COSTOS 

VARIABLES

NO SE DEBEN INCLUIR  
COSTOS FIJOS



CAJAS DISPLAY



CAJA MASTER



PALLET



PRIMER PASO

DEFINIR PEDIDO BASE

Tenemos costos :

- FIJOS

- VARIABLES



FIJOS

- Mínimo del despachante de aduanas

- Costos de pallet

- Esquineros

- Tratamientos térmicos

- Pago de gastos Brou

- Impresión del DUA

- Conocimiento de embarque

- Certificado de origen

- Entre otros



VARIABLES

- Son todos aquellos gastos que  varían 
según la cantidad de  mercadería a 
exportar y que  generalmente representan 
un  porcentaje del precio FOB



PRECIO FOB = EXW + GD + FI + E

- No puede ser SOLO el resultado  de los 
costos de la empresa.

- El precio de exportación debe ser dado
por el mercado al que se va a exportar.

- Se debe de calcular el PVP y comparar
con la competencia existente.



EVALUACIÓN DE LA COMPETITIVIDAD DE UN PRECIO 
EN UN MERCADO DETERMINADO



ESCALADA DE PRECIOS / PRICING



EJEMPLO



EJEMPLO





¿PARA QUE USAMOS UN PRICING?

- Para definir el precio FOB en un mercado

- Para definir perfiles de clientes (canales de  distribución)

- Para posicionar un producto por precio  (estrategia de 
precios)

- Como argumento de ventas

- Para definir si puedo importar un producto  (pricing de 
importación)




