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¢En qué negocio estamos?
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“Nada sucede en una empresa
hasta que alguien vende algo”

Abrazar la venta con entusiasmo
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Vender también es un "hacer”

Nadie se convierte en un buen vendedor en un dia,
pero es posible convertirse en un mejor vendedor a cada dia.

“No naci para vender”
“La timidez me impide vender”
“No soy buen vendedor”
“Me siento mal cuando tengo que dar el precio”
“No me gusta cobrar”

“Odio esta parte de mi negocio”
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¢Qué es un vendedor?

Creencias limitantes

Tu relacién con el dinero
Sindrome del impostor
Vender es quitarle dinero a alguien

El temor al rechazo
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¢Qué es vender?

PROPUESTA A ALGUIEN

Vender es hacer una propuesta a alguien
y conseguir que este la acepte
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3 pasos para aumentar nuestras chances
de recibir un “SI”

1) Definir a quién le haremos la propuesta
OE—
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iNo vendemos para todos!
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éA quién voy a hacerle mi propuesta?

« ¢Qué edad tiene?

« ¢Sexo?

« ¢Dénde vive?

* ¢Qué hace?

« ¢Cudl es su estado civil?

« ¢Tiene hijos?

« ¢Algun otro dato que lo caracterice?
« ¢Como puedo reconocerle?

13

Nos dividimos en grupos de 3
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3 pasos para aumentar nuestras chances
de recibir un “SI”

1) Definir a quién le haremos la propuesta

2) jConocer al otro!
CE—1
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Conocer al otro (en su dimensién humana)

» ¢En qué momento de vida/carrera esta?

« ¢A qué aspira en lavida? ;Con qué suena?

« ¢A qué cosas le da valor o importancia?

- ¢Hay algo que le impide alcanzar sus suefios?
« ¢Qué problemas necesita resolver?

- ¢Hay algo que le haga sentir inseguridad?

« ¢Tiene algun temor al comprar mi producto?
« ¢Qué le haria considerar mi producto?
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Nos dividimos en grupos de 3
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3 pasos para aumentar nuestras chances
de recibir un “SI”

1) Definir a quién le haremos la propuesta
2) jConocer al otro!

3) Ofrecer algo de valor para el otro!

C—
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Yo soy divertido y
buena pinta. Si te casas
conmigo, seré la
envidia de todos y me
hards muy feliz.
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Prometo amartey

cuidarte siempre.
Nos vamos a divertir

é¢Querés casarte
conmigo?

mucho y seras muy feliz.

Una propuesta de valor
idebe tener valor para el otro!
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TALADRO
* 1500 watts ELECTRICO
« Alta rotacion HEPTATON

« Gatillo electronico
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TALADRO
ELECTRICO
HEPTATON

Taladra madera,
metal y paredes

con facilidad
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Cuelgue cuadros y
estantes en su casa
isin pedirle ayuda
al portero!

CON EL NUEVO
TALADRO
ELECTRICO
HEPTATON
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El FOCO esta en mi (MI PRODUCTO)
Lo que entrego (caracteristicas)

El FOCO esta en el VEHICULO
Lo que hace lo que entrego

El FOCO estd en el OTRO
Para qué sirve lo que entrego
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Lo que el cliente
realmente compra

Lo que entregamos
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Ofrecer valor para el otro

* De lo que entrego, ¢qué tiene valor para el otro?
« ¢Qué es lo que realmente busca en mi producto?
« ¢Qué “problema” quiere resolver con mi producto?

« ¢De qué manera su vida sera diferente gracias a mi
producto o servicio?

« ¢Qué transformacion estoy entregando?
« ¢Como se sentira usando mi producto?
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Nos dividimos en grupos de 3
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cQué le duele?

¢De qué se queja?

¢ Qué le hace falta?

¢Qué busca?

¢ Qué desafios tiene hoy?
¢Qué preocupaciones?
¢Coémo las resuelve?

¢ Qué le haria feliz?
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iNos vemos el jueves!
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Luis Pablo Mateo
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